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Der Vergleich

LeadUnl8ck Telesales personliches Netzwerk | Empfehlungsmarketing
Nachhaltige Wirkung v X v v
Effektivitat @000 @000 0000 0000
Risiko @000 @000 0000 0000
,Verbrennen“ der Kontakte @000 0000 O00O0 O00O0

Auswirkung auf das
Unternehmensimage

©

Erklarbarkeit von
komplexen Produkten

@000

@000

@000

Ergebnismessung

gut messbar,
umfangreiche Daten und
Insights

gut messbar,
eindimensionale Daten

gut messbar,
eindimensionale Daten

gut messbar,
eindimensionale Daten

Steuerung komplexer
Kaufentscheidungen

sehr gut Giber Customer-
Journey abbildbar

schwierig, da geringes
Aufmerksamkeitsfenster

EinfluBnahme maglich

schwer zu steuern

Differenzierung in einem

anspruchsvoll zu

gesittigten Markt OO OO L AL kontrollieren
Skalierbarkeit 0000 (X JoJe @000 [ X JeJe)
0000 @000 0000 @000
Qualitat der Leads Kunden haben bereits Kunden werden oft zum | Kunden kennen dich und Empfehlung gibt dir
Insights und Interesse Termin "Uberredet” vertrauen dir Vertrauensvorschuss
. eooo ©ee0 eooo @000
Targeting gut, aber

sehr prazise

eindimensionale Daten

sehr prazise

schwer steuerbar

YY) @000 0000 0000
Inhalt und Botschaft sehr prizise [EE hochprazise und schwer steuerbar
P Aufmerksamkeitsfenster individuell
’ . YY) [ X JoJe! [ X JoJe) @000
F -Up Strategi indivi indivi
ollow-Up Strategien T e hoher individueller hoher individueller nicht steuerbar
Aufwand Aufwand

Garantierte Anzahl an
Terminen, garantierte
Leadqualitat, Lead-

Garantierte Anzahl an

e Ruckkauf Garantie, Terminen x x
Terminersatz Garantie,
Zufriedenheitsgarantie
Dauer bist zu den [ X JeJeo) @000 0000 000
ersten Ergebnissen 4-6 Wochen 2-3 Wochen 2-3 Monate 2-3 Monate




